
a s jakými výsledky? Představíme jak zkušenosti provozovatele čerpacích stanic, tak 
jeho technologického dodavatele.

Szymon Glabinski, senior IT project manager & business process 
consultant, Orlen Unipetrol RPA
Miroslav Stříbrský, jednatel, Unicode Systems

12.00–12.20 OD TANKAUTOMATU K AUTOMATIZOVANÉ 
PRODEJNĚ   

Před více než třemi lety se v Česku otevřela první samoob-
služná prodejna potravin – a tento koncept nyní dorazil i na 
čerpací stanice. Jak funguje automatizovaný shop v praxi, 
jaké výhody a výzvy přináší provozovatelům a co od něj 
čekají zákazníci? Prezentace mimo jiné představí vůbec 

první realizaci tohoto typu prodeje na čerpací stanici u nás.

Radek Nachtmann, ředitel, P.V.A. systems
Jitka Žižková, obchodní ředitelka, Top Tank

12.20–13.20 OBĚD
13.20–14.20   PŘÍBĚHY ČERPAČEK VE VIDEOREPORTÁŽÍCH

Opět jsme s kamerou nahlédli pod pokličku 
podnikání několika provozovatelů čerpacích 
stanic. 

 Roman Mucha, majitel, Muso, provozovatel franšízy ČS Orlen Orlová
Robert Musil, jednatel, 212 Autopark, Tehovec
Daniel Přikryl, jednatel, Fly Horse, Vikýřovice

14.20–14.50   KÁVA A HOT DOG ZŮSTÁVAJÍ SRDCEM NABÍDKY
Data o prodejích na čerpacích stanicích přinesou detailní 
pohled na výkonnost jednotlivých kategorií rychloobrátko-
vého zboží. Ukážou také vývoj sortimentu v dalších seg-
mentech, které jsou pro toto místo nákupu důležité. Vedle 
„tvrdých“ prodejních čísel prezentace nastíní klíčová zjiště-

ní ze studie Petrol Shopper Trends. Ta mapuje chování a očekávání spotřebitelů, dívá 
se na oblibu čerpacích stanic, frekvenci návštěv i nákupů doplňkového sortimentu 
k pohonným hmotám či velikost útraty. Přednáška se detailněji zaměří na kávu a hot 
dogy, které se stávají stále důležitější součástí zákaznického zážitku. A data rovněž 
připomenou, že i nadále roste obliba alternativních tabákových výrobků. 

Lukáš Hlaváč, retailer business partner, NielsenIQ
Lukáš Lyčka, analytic insights associate, NielsenIQ

 14.50–15.35 VEČERKA, SUPERMARKET, KAVÁRNA, 
RESTAURACE… ČÍM MÁ BÝT SHOP NA ČERPACÍ STANICI?

Čerpací stanice už dávno nejsou jen místem 
pro doplnění nádrže. Mění se v moderní pro-
dejny s ambicí stát se cílovým místem pro zá-
kazníka. Jaké koncepty fungují a mají největší 
potenciál? Jak se vyvíjí sortiment a role gastro 

nabídky v souvislosti s měnícími se stravovacími návyky a požadavky zákazníků? Jak 
zaujmout ty, kteří přijeli jen natankovat? Jak vypadá prodejna budoucnosti na čerpací 
stanici? 

Petr Huňát, partner, Robin Oil a EuroOil
Tomáš Loula, jednatel, Fors CS
Tomáš Veverka, ředitel, Eurobit – čerpací stanice

15.35–15.45 TOMBOLA
Změna programu vyhrazena.

ODBORNÝ PROGRAM: 

25. 9. 2025 
AQUAPALACE HOTEL PRAGUE

8.00–9.00 REGISTRACE
8.00–15.45 EXPO ZÓNA
9.00–9.15 OFICIÁLNÍ ZAHÁJENÍ
9.15–9.45 UMĚLÁ INTELIGENCE MŮŽE ŘÍDIT CELÝ BYZNYS 
A BÝT MOTOREM RŮSTU

Jak  proměnit AI z technologické hračky v praktický pracovní nástroj? 
AI asistenti a agenti mohou řídit chod provozovny, sledovat stav zásob, 
automatizovat objednávky, vyhodnocovat ekonomiku a identifi kovat 
nové obchodní příležitosti. Do tohoto světa nahlédneme prostřednictvím 
konkrétních příkladů. 

Filip Plevač, poradce a konzultant v oblasti automatizace a digitalizace

9.45–10.00   SLOVO MINISTRA DOPRAVY
Martin Kupka, ministr dopravy ČR, Ministerstvo dopravy  

10.00–10.15  EVROPSKÉ REGULACE NA DOHLED  
 Bleskový přehled klíčových změn, které už brzy ovlivní fungování čer-
pacích stanic. Řeč bude o směrnici RED III, která předepisuje zvyšování 
podílu obnovitelných zdrojů energie, i novém systému emisních povole-
nek ETS 2.

Ivan Indráček, předseda představenstva, SČS – Unie 
nezávislých petrolejářů ČR

10.15–10.45 PŘESTÁVKA NA KÁVU 
10.45–11.40   HVO JAKO PŘÍLEŽITOST PRO BUDOUCNOST 
SPALOVACÍCH MOTORŮ?
V České republice dnes palivo HVO nabízí zhruba dvacítka čerpacích stanic.  Jaké má 
výhody a kde jsou jeho limity? Je reálné zajistit jeho dostatečnou dostupnost a ceno-
vou konkurenceschopnost v tuzemských podmínkách? 

 Dávid Halász, head of alternative fuels, Eurowag
Ivan Indráček, předseda představenstva, SČS – Unie nezávislých 
petrolejářů ČR
Josef Pokorný, tajemník, Svaz dovozců automobilů
Pavel Rubeš, jednatel, Nikey
Pavel Šimáček, docent v Ústavu udržitelných paliv a zelené chemie, 
VŠCHT Praha

11.40–12.00 BEZOBSLUŽNÝ PRODEJ PALIVA JAKO JEDNA 
Z CEST OPTIMALIZACE NÁKLADŮ

Komfort pro zákazníka v podobě nonstop dostupných 
pohonných hmot a optimalizace provozu čerpacích stanic – 
to jsou klíčové výhody, které přinášejí tankovací automaty 
a platby mobilní aplikací. Ať už jde o bezobslužné čerpačky, 
samoobslužný noční provoz či systém pay at pump, tedy 

kombinaci tankautomatu a standardní pokladny s obsluhou. Jak k rozvoji své sítě 
bezobslužných stanic přistupuje Orlen, které technologie a platební metody využívá 


